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DLA KOGO?

JEZELI JESTES OSOBA KTORA:

MYSLI PRZEDSIEBIORCZO
&

CHCE POSZERZAC SWOJA WIEDZE | UMIEJETNOSCI
&

LUBI WYZWANIA | SAMODZIELNA PRACE Z PACIENTEM
&

CHCE OFEROWAC PRESTIZOWY | INNOWACYJNY PRODUKT
&

CHCE ZARABIAC WIECEJ W SWOIM GABINECIE
&

A PONADTO, MOTYWUIE CIE ZADOWOLONY PACIENT
| WIDOCZNE REZULTATY WtASNEJ PRACY

&

TO SYSTEM PRO PEDIS JEST WLASNIE DLA CIEBIE !
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WATPLIWOSCI | OBAWY? MOZE TEZ JE MASZ...

Z doswiadczenia wiemy, ze wielu klientéw, z ktérymi rozmawiamy ma szereg

watpliwosci i obaw.

Zastanawiajg sie czy sobie sami poradza z takim przedsiewzieciem i czy to nie bedzie

tak, ze zainwestujg w sprzet, a potem zostang z wyzwaniem sami.

Obawy te zgtaszali fizjoterapeuci, ktorzy prowadzg juz swoéj gabinet i chcieliby
rozszerzy¢ dziatalnos¢ o profesjonalng diagnostyke stép oraz ustugi zwigzane z
korekcja wad poprzez zastosowanie indywidualnych wktadek ortopedycznych,

najlepiej wykonywanych na miejscu.

Zgtaszali je takze podolodzy, czy tez po prostu biznesmeni, ktorzy marza o wiasnym
gabinecie sSwiadczacym profesjonalne ustugi w zakresie diagnostyki, pielegnacji i

leczenia stop.
Moze nalezysz do ktdrej$ z tych grup, a obawy dotyczg tych samych kwestii:

1. Nie jestem ekspertem w tej dziedzinie, nie mam wystarczajgcej wiedzy nt.

podologii ortopedycznej.

2. Czy na tym zarobie? Czy zarobie na otwarciu nowego profesjonalnego gabinetu

podologicznego lub na poszerzeniu mojej obecnej dziatalnosci?
3. Skqd wezme potencjalnych klientow? Jak ich przyciggne?

4. Co mam zrobi¢ jezeli chce otworzyc gabinet podologiczny, ale w tym momencie

nie mam na to wystarczajgcych srodkow finansowych?

5. Jest wiele firm i urzqdzen sprzedawanych na rynku, czym mam sie kierowac

przy wyborze najlepszej oferty?

BRZMI ZNAJOMO?
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A TERAZ WYOBRAZ SOBIE, ZE ...

» Kupujesz najwyiszej klasy urzadzenia do wyposazenia swojego
gabinetu wraz ze szkoleniem w zakresie ich obstugi

... to wydaje sie oczywiste...
Jednak nieoczywiste jest to, ze PONADTO W PAKIECIE OTRZYMUIJESZ:

» doradztwo w zakresie wyposazenia gabinetu - doradzimy Ci na co sie
zdecydowacd, jak zaplanowac gabinet, jego wyposazenie, dobdr wktadek i
materiatdw; pomozemy Ci w wyborze materiatéw, baz wkfadek, ich
zastosowaniu

» doradztwo w zakresie efektywnej organizacji pracy w gabinecie

» doradztwo w zakresie obstugi klienta

» dostep do specjalistycznych szkolen i opieke naszych ekspertow -
bedziemy Cie wspiera¢ merytorycznie, mozesz z nami sie konsultowac
trudniejsze przypadki pacjentéw, dostaniesz dostep do bazy wiedzy

» wskazowki biznesowe i marketingowe - jak pozyskiwacé klientéw, jak

nawigzywac wspotprace z innymi specjalistami, z kim wspotpracowad

System ProPedis to nasze wsparcie dla Ciebie na etapie
otwierania dziatalnosci, w trakcie jej rozwijania, a nastepnie utrzymania.

Zalezy nam na Twoim petnym sukcesie!

CZY TERAZ JUZ WIESZ, ZE Z NAMI CI SIE UDA?!
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DLACZEGO Z NAMI - KIM JESTESMY?

SYSTEM Pro Pedis tworzg praktycy — lekarze i specjalisci, ktorzy od wielu lat specjalizujq sie
w leczeniu wad stop w powigzaniu z catym narzadem ruchu - kolanami, biodrami,
kregostupem.

dr n. med. Joanna Stodolna — Tukendorf (ZDJECIE)
podolog, gtdwny trener Pro Pedis Sp. z 0.0.

e Posiada kilkunastoletnie doswiadczenie w pracy z pacjentami

e Jest czestym uczestnikiem i wyktadowcga na konferencjach naukowych z zakresu
fizjoterapii, kosmetologii, podologii w Polsce i za granicg

e Ttumaczy kursy, ksigzki i publikacje z zakresu ortopedii, fizjoterapii, terapii manualnej

o Jest autorka rozdziatu w ,Wielkiej Fizjoterapii” pod red. Z. Sliwinskiego

e Autorka wyktadow i publikacji z zakresu Zespotu Hipermobilnosci Konstytucjonalnej,
zaburzen miesni gtebokiej stabilizacji, ich wptywu na narzad ruchu

e 0Od 6 lat prowadzi prywatny gabinet fizjoterapii i podologii.

dr n. med. Jerzy Stodolny (ZDJECIE)
Specjalista rehabilitacji i Medycyny Manualne;j

e Posiada ponad 30 — letnie doswiadczenie w praktyce lekarskiej

e Przez 14 lat byt Prezesem Polskiego Towarzystwa Medycyny Manualnej (cztonek FIMM) i
prekursorem terapii manualnej w Polsce, uczen Prof. Lewita

e Organizator konferencji naukowych, kurséw z zakresu medycyny manualnej dla lekarzy i
fizjoterapeutow

e Autor publikacji naukowych oraz ksigzek dla pacjentow

e 0Od 10 lat prowadzi Osrodek Leczniczo-Rehabilitacyjny oferujgcy turnusy lecznicze dla
pacjentéw ze schorzeniami narzadu ruchu, w tym réwniez stép.

Magdalena Korycka (ZDJECIE)
Prezes Pro Pedis Sp. z 0.0./ Dyrektor Zarzadzajacy

e Posiada ponad .... letnie doswiadczenie w zarzgdzaniu miedzynarodowymi projektami
korporacyjnymi w IBM
e Wtascicielka sieci klinik FootMedica

W Pro Pedis odpowiedzialna za szkolenia z zakresu organizacji i zarzgdzania gabinetami oraz
dziatania marketingowe i sprzedazowe.
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POMOZEMY Cl ZBUDOWAC TWOJ WELASNY BIZNES!

DLACZEGO SYSTEM PRO PEDIS?

» System Pro Pedis powstat w wyniku wieloletnich poszukiwan, analiz i
testowania wielu innych systeméw — od najprostszych do zaawansowanych.

» Po latach testowania tych systemow w praktyce — z punktu widzenia
specjalisty i pacjenta, po przeinwestowanych zakupach sprzetu (i stratach z
tego tytutu), po walce z niedoskonatosciami, w konicu opracowalismy
SYSTEM OPTYMALNY, pozwalajgcy na kompleksowe badania i zaopatrzenie
pacjenta w niezbedne S$rodki lecznicze i korekcyjne podczas jednorazowej
wizyty.

» W swoim portfolio mamy grupe klientéw, ktdrzy rozpoczynali od planu
minimum, z czasem rozwijali swdj park maszynowy, a obecnie prowadza
dobrze prosperujgce gabinety. Odniesli sukces i czerpig z tego tytutu zyski.

10 Ponad 10 000 Ponad 8000
lat doswiadczenia w braniy zadowolonych pacjentéw wykonanych wktadek

CHCEMY PRZEKAZAC Cl WIEDZE, JAK UNIKNAC TRUDNOSCI,
NA KTORE MY NATRAFILISMY.

TY JUZ NIE MUSISZ ICH DOSWIADCZAC!
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WEASNY GABINET PODOLOGII, DIAGNOSTYKI i LECZENIA WAD STOP

STYSTEM PRO PEDIS

* * % * %k % %k k

SYSTEM SZKOLEN OTWARCIE | OBSLUGA KLIENTA SPRZEDAZ | MARKETING
ORGANIZACJA GABINETU

Kompleksowy System Pro Pedis sktada sie z 4 pakietow.
Kazdy z pakietow dotyczy innego obszaru.
Nasze cele to:

» najwyzsza jakos¢ swiadczonych przez Ciebie ustug
» Twoi zadowoleni klienci
» Twdj zysk i renoma
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* Pakiet SZKOLENIA

1. Catodzienne szkolenie z pacjentami w gabinecie ,,showroom”
* (¢wiczenia praktyczne
* obstuga i uzytkowanie sprzetu

* rodzaje i mozliwosci wykorzystania materiatdw ortopedycznych

2. System wiedzy i merytorycznego wsparcia, a w nim:
* dostep do bazy wiedzy
* mozliwos¢ konsultowania trudnych przypadkdw
* cztonkostwo w zamknietej grupie tematycznej na portalu spoteczno$ciowym

* Newslettery, informacje o webinarach

3. Rabat na szkolenia otwarte
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** pakiet OTWARCIE/ORGANIZACJA GABINETU

. Wyposazenie/doposazenie gabinetu z uwzglednieniem: potrzeb sprzetowo-
materiatowych, zakresu ustug, specyfiki grup klientéw (seniorzy, dzieci, sportowcy,
etc), planu rozwoju i kompleksowosci ustug — podologia leczniczo-pielegnacyjna,
rehabilitacja. Dodatkowe elementy, kosmetyki.

. Efektywna aranzacja gabinetu — wyodrebnienie niezbednej przestrzeni dla

pacjenta i dla personelu, optymalne ustawienie urzadzen, kwestia schoddw, etc.

. Wytyczne dot. wykonania analizy potrzeb rynku lokalnego oraz zdefiniowania

klienta docelowego, w celu skomponowania pakietu ustug oraz opracowania

cennika ustug.

. Dobor wtasciwej kadry specjalistow do swiadczonych ustug, wskazanie

niezbednych kompetencji.

. System zarzadzania gabinetem, w tym:

e system dla matych gabinetéw(np. Versum ) — wskazanie praktycznych zalet:
funkcjonalno$é, zdalna dostepnosé, funkcje raportéw, zarzgdzanie magazynem

e organizacja pracy np. wktadka wykonywana od razu podczas wizyty vs. 1 dzien
wizyt naprzemiennie z 1 dniem wykonywania wktadek +odbiér przez pacjenta
(sprawdza sie w matych miastach, uzdrowiskach, etc)

e istotne procedury tj. utrzymanie estetyki i higieny w gabinecie,
odpowiedzialnos¢ personelu w zakresie higieny i estetyki wtasnej, spdjnosc
wizerunkowa.

. System zarzgdzania zespotem — znaczenie regularnych spotkan zespotu (przeptyw

informacji, rozwigzywanie problemoéw, budowanie relacji).

. Aspekty formalne, na ktdre nalezy zwréci¢ uwage np. wymagania SANEPIDu

(réznig sie w zaleznosci od zakresu dziatalnosci).

. Zewnetrzni ustugodawcy tj. firma zabierajgca odpady medyczne, laboratorium

mykologiczne, itp.

. Kanaty podstawowej komunikacji z klientem — strona firmowa, media

spotecznosciowe.

10. Gabinety partnerskie — z kim warto nawigza¢ wspotprace.

11. Mozliwosci dofinansowania dziatalnosci gabinetu — dostepne narzedzia finansowe.
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*** pakiet OBStUGA KLIENTA

1. ,Sciezka pacjenta” — procedura obstugi pacjenta ,,od wejscia do wyjscia”.

2. Informowanie pacjenta — kompetentna recepcja — rozmowa w gabinecie i
oczekiwania pacjenta.

3. Samopoczucie pacjenta — wazny, obstuzony, doinformowany.

4. Komunikacja z pacjentem — telefon, zapisy on-line, mail, SMSy przypominajace,
czat, newslettery, info o promocjach, etc.

5. Estetyka gabinetu i pracownikow.

6. Systemy rejestracji (narzedzia) — praktyczne i przydatne elementy systemoéw t;j.:
mailingi, wysytanie SMSéw, generowanie raportéw, mobilne logowanie (w
telefonie, na laptopie, na Hawajach), intuicyjnos¢ systemu, (!) petna historia
pacjenta — ustugi i zakupy.

7. Karta pacjenta — petna dokumentacja, obowigzkowe dokumenty, zgody,
deklaracje, ktére pacjent powinien podpisaé — te wymagane prawnie i te

zabezpieczajace personel
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**** pakiet SRZEDAZ i MARKETING

(pakiet dodatkowo ptatny)

1. Reklama
e jednokierunkowa — ulotki, strona internetowa, plakaty, bilbordy, stoiska
(wizualizacja), kontakty z prasg, artykuty, porady eksperckie
e dwukierunkowa — media spotecznosciowe, fora dyskusyjne, czaty.

2. Organizacja wtasnych wydarzen/imprez.

3. Uczestnictwo w wydarzeniach innych organizatoréw — dobdér imprez zgodnych z
Twoim profilem dziatalnosci, misjg, wizerunkiem, grupa docelowa klientéw.

4. Wspodtpraca z partnerami, instytucjami - dobor partnerdow taki, ktory przynosi Ci
zyski, korzysci i kontakt z Twojg grupa docelowa, a nie straty, ostabienie
wizerunku, a nawet problemy.

5. Dobdr kanatow komunikacji i tresci komunikatéw do Twoich zdefiniowanych grup
odbiorcoéw, ich potrzeb, stylu zycia, dolegliwosci.

6. Dobor narzedzi komunikacji wg. grupy klientow.

7. System voucherdw i promocji dla nowych i statych klientéw — okazje,
czestotliwosc.

8. Badz dla klienta zrédtem informacji eksperckich — newslettery, ciekawe linki do
artykutéw i blogéw branzowych.

9. Badz dla klienta kims$ kto nie tylko oferuje mu ustuge, ale przede wszystkim
rozwigzuje Jego problem.

10. Przyktady nietrafionych inwestycji marketingowych.
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OPINIE O NAS:

Wspdtpraca z firmq Pro Pedis data mi pewnosc, ze nie zostaje sama z problemami
zwigzanymi z wykonywaniem wktadek, z diagnozq pacjenta. Pozwala mi
usystematyzowac wiedze na temat anatomii i biomechaniki, nie tylko stawu
skokowego, ale wszystkich stawow w organizmie cztowieka.

- Agata lwankiewicz, Mgr Fizjoterapii Gabinet Cormedica

Szkolenia Super! Wiedza uporzqdkowana, przekazana w sposob czytelny i zrozumiaty.
Zajecia praktyczne mega wartosciowe. Wspodtpraca z firmq Pro Pedis na najwyZzszym
poziomie. Wiele wskazdwek biznesowych i marketingowych, pozwalajgcych na
szybkie rozwiniecie gabinetu. Szczerze POLECAMY!

- Paulina Gadek i Katarzyna Myszka, Podomed

Firme Pro Pedis tworzq ludzie z pasjq i poczuciem misji. Celem firmy jest
propagowanie wiedzy z zakresu anatomii i biomechaniki nie tylko stopy, ale catego
narzqdu ruchu, z takze wptywu stopy na powstawanie zaburzen w wyzZszych pietrach
narzqdu ruchu, takich jak stawy kolanowe, stawy biodrowe, miednica, kregostup.
Wieloletnie doswiadczenie praktyczne specjalistow umozliwia dzielenie sie wiedzq
klinicznqg szersze spojrzenie na diagnostyke i terapie pacjentow z bolem jak rowniez
szeroko rozumiane dziatania profilaktyczne. Organizowane przez firme szkolenia
zapewniajq wiedze na najwyzszym poziomie z uwzglednianiem nowoczesnych metod
diagnostyki i terapii, ich warsztatowy charakter umozliwia uczestnikom prace pod
okiem specjalistow, a zdobyta wiedza natychmiast znajduje zastosowanie w
gabinecie.

— Prof. dr hab. n. med. Wojciech Marczynski, Chirurg Ortopeda, Traumatolog.

Kierownik Kliniki Ortopedii w szpitalu w Otwocku
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SYSTEM PRO PEDIS TO SPRAWDZONY SYSTEM,

KTORY GWARANTUJE Cl SUKCES BIZNESOWY | WIZERUNKOWY

ZADZWON, ZAPYTAJ — ZAPRASZAMY DO KONTAKTU

pro gedis

FROFESJOMALNIE DLA 5TOR

Kontakt
Pro Pedis Sp. z.0.0
tel.: +48 516 025 020
tel.: +48 502 100 293
tel.: +48 608 372 855
email: biuro@propedis.pl
www.propedis.pl

Adres korespondencyjny
ul. Sabaty 60/17
02-174 Warszawa

Showroom
ul. Ogrodowa 58
00-876 Warszawa
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